
COMMERCE ET 
DISTRIBUTION

LICENCE PROFESSIONNELLE

PARCOURS DISTRISUP MANAGEMENT

Une formation professionnalisante et diplômante en 
partenariat avec des enseignes de la Grande Distribution : 
Action, Brico Dépôt, Carrefour, Carrefour Market, Leroy 
Merlin, Conforama, Lidl, Monoprix, Schiever (Super U, 
Hyper U), Primark…

BAC + 3
GRADE LICENCE

• Être titulaire d’une Licence 2, d’une 2ème année de BUT ou d’un 
BTS dans un domaine compatible

• Admission sur dossier et entretien via la plateforme eCandidat

• Une journée de recrutement est organisée avec les enseignes 
partenaires afin de sélectionner les futurs apprentis
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professionnelle100%
Rémunération
(annuelle brute médian)29K€

• 100 % des étudiants sont salariés
• Ils effectuent la formation en contrat d’apprentissage ou de

professionnalisation

• Acquérir une connaissance approfondie de la
Grande Distribution et développer des compétences 
en management dans le domaine commercial

• Obtenir une réelle qualification en gestion de
commerce en management

• Développer sa capacité d’autonomie

• À la sortie du diplôme : manager de rayon
• À terme : responsable de secteur ou directeur

de magasin

PROFESSIONNALISATION

CONDITIONS D’ACCÈS

COMPÉTENCES VISÉES

CHIFFRESDÉBOUCHÉS

https://ecandidat.u-bourgogne.fr/ecandidat/#!accueilView


PROGRAMME
LICENCE PRO COMMERCE 
ET DISTRIBUTION
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TS SECRÉTARIAT RESPONSABLE DE LA FORMATION

Jean-François NOTEBAERT

jean-francois.notebaert@ube.fr

fanny.sandres@ube.fr

03 80 39 57 48

ALTERNANCE ET FORMATION CONTINUE

distrisup-iae@ube.fr

03 80 39 36 19

• Gestion comptable et financière
• Logistique
• Gestion de la relation client
• Droit de la distribution
• Anglais
• Projet tuteuré
• Présence en entreprise / retour d’expérience

GÉRER UN RAYON D'UN POINT DE VUE ORGANISATIONNEL

• Connaissance de soi et développement personnel
• Gestion et animation d’équipe
• Prise de décision et pilotage
• Droit social
• Jeu d’entreprise
• Projet tuteuré
• Présence en entreprise / retour d’expérience

MANAGER SON ÉQUIPE

• Connaissance de la distribution
• Marketing
• Gestion de la relation client
• Merchandising et gestion de rayon
• Projet tuteuré
• Présence en entreprise / retour d’expérience

DYNAMISER L'OFFRE COMMERCIALE DE SON RAYON

https://iae.ube.fr/

IAE DIJON

BAC + 3 | GRADE LICENCE

www.distrisup-formation.com


